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Informator internetowy

Artykuły

Rodzaj Opis Miejsce Przykład Cena Czas

F
 Top Temat 

 Artykuł sponsorowany

Tytuł, lead (200 znaków), zdjęcie (225 x 160), 

pełna wersja art. (3000 znaków)

Strona główna

– ramka 
otwórz łącze 1400 2 tygodnie

G Top Produkt
Nazwa, lead (200 znaków), logo/zdjęcie (150 x 100), 

link do opisu (3000 znaków) lub do strony www 

Strona główna 

– ramka
otwórz łącze 800 2 tygodnie

H Ciekawe Wdrożenie
Tytuł, lead (200 znaków), zdjęcie (szer: 190), 

pełna wersja art. (3000 znaków)

Strona główna

– ramka
otwórz łącze 800 2 tygodnie

Reklama tekstowa może wyświetlać się rotacyjnie.

Reklama w newsletterze

Rodzaj Opis Cena

II  Baner LeaderboardBaner Leaderboard 728 × 90728 × 90 500500

JJ  Baner SkyScraperBaner SkyScraper 160 × 600 160 × 600 450450

KK  Baner MiddleBaner Middle 505 × 200 505 × 200 400400

LL  Top ProduktTop Produkt
Zdjęcie (150 x 100), lead (200 znaków), link, Zdjęcie (150 x 100), lead (200 znaków), link, 
pełna wersja art. (3000 znaków)pełna wersja art. (3000 znaków)

450450

MM  Top TematTop Temat
Zdjęcie (225 x 160), lead (300 znaków), link, Zdjęcie (225 x 160), lead (300 znaków), link, 
pełna wersja art. (3000 znaków)pełna wersja art. (3000 znaków)

400400

NN  Prezentacja produktuPrezentacja produktu
Zdjęcie (150 x 100), lead (200 znaków), link, Zdjęcie (150 x 100), lead (200 znaków), link, 
pełna wersja art. (3000 znaków)  pełna wersja art. (3000 znaków)  

300300

Wymiary podano w pikselach. Akceptowane statyczne formaty: JPG, GIF, PNG (do 120 kB).

Direct mail

Baner Wymiary
10 000
odsłon

Jeden
miesiąc

A Leaderboard 728 x 90 500 1300

B SkyScraper 160 x 600 600 1500

C BoomBox 336 x 280 600 1500 / 3000*

D Box (Button) 160 x 160 250 500

E Wideo** – – 1000

Wymiary w pikselach. Akceptowane formaty: JPG, GIF, SWF (do 120 kB). 

Banery wyświetlają się rotacyjnie. 

* Cena za wyłączność – baner nie jest wyświetlany rotacyjnie.

** Film zamieszczony na YouTube i podlinkowany do strony serwisu.

Banery i wideo

Reklama na portalu 

www.controlengineering.pl

List HTML wysyłany do inżynierów, 

kierowników, pracowników technicznych 

działów automatyki oraz utrzymania ruchu,

 w zakładach przemysłowych.

Cena do negocjacji

Zobacz przykładowy newsletter

Wszystkie powyższe ceny są kwotami netto i nie zawierają 23% podatku VAT.

Newslettery są wysyłane co 2 tygodnie do bazy 4000 odbiorców.

Ponad 4 000 odbiorców newslettera. 

Średni miesięczny poziom odsłon strony 

www.controlengineering.pl to 25 000
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http://controlengineering.pl/newsletter/wzor/
http://controlengineering.pl/index.php?id=650
http://controlengineering.pl/index.php?id=650
http://controlengineering.pl/index.php?id=650


Pakiety promocyjne

PAKIET TOP PRODUKT
Optymalne rozwiązanie przy wprowadzaniu nowych 

produktów na rynek i wsparciu sprzedaży.

Pakiet obejmuje:

•   Prezentację produktu w jednym wydaniu pisma 

w dziale „Produkty”.

•   Opublikowanie artykułu w dziale 

„Top Produkt” lub „Top Temat” – na okres 2 tygodni*.

•   Zamieszczenie wybranego banera na portalu 

na okres 2 tygodni*.

CENA: 1500 PLN

Oferujemy sprawdzone produkty i tworzymy na zamówienie unikatowe oferty dostosowane do indywidualnych potrzeb Klientów. 

Pakiety promocyjne to idealne rozwiązanie wykorzystywane do promocji nowych produktów i rozwiązań, a także do wzmocnienia 

oraz budowy świadomości Państwa marki.

PAKIET EFEKTYWNY
Doskonałe rozwiązanie dla klientów, którzy planują 

przeprowadzenie, bardzo efektywnej kampanii 

promocyjnej. 

Pakiet obejmuje:

•   Umieszczenie reklamy formatu 1/3 strony 

w jednym wydaniu pisma.

•   Opublikowanie artykułu w dziale 

„Top Temat” lub „Top Produkt” na okres 2 tygodni*.

•   Zamieszczenie wybranego banera na portalu 

na okres 2 tygodni*.

•   Umieszczenie wybranego banera w 1 wydaniu 

newslettera.

CENA: 2600 PLN

PAKIET EFEKTYWNY PLUS 
Idealne rozwiązanie skierowane do klientów, 

którzy planują utrwalenie komunikatu 

w świadomości użytkowników. 

Pakiet obejmuje:

•   Umieszczenie reklamy formatu 1/2 strony 

w jednym wydaniu pisma.

•   Opublikowanie artykułu w dziale 

„Top Temat” i „Top Produkt” na okres 2 tygodni*.

•   Zamieszczenie wybranego banera na portalu 

na okres 2 tygodni*.

•   Umieszczenie wybranego banera 

w 2 newsletterach.

CENA: 3800 PLN

* Może wyświetlać się rotacyjnie.

Banery w newsletterze

Artykuły i banery na portalu

Reklamy w czasopiśmie

Wszystkie powyższe ceny są kwotami netto i nie zawierają 23% podatku VAT.

TOP TEMAT

TOP PRODUKT

LEADERBOARD

LEADERBOARD

SKYSCRAPER

SKYSCRAPER

BOMBOX

MIDDLE

awarii. Urządzenie WirelessHART może mieć zasilanie bate-
ryjne, co eliminuje potrzebę prowadzenia kabli do odległych 
stacji i zmniejsza koszty instalacji. Można zatem otrzymać 
dane z lokalnych systemów, które ze względów ekonomicznych 
i logistycznych nie były wcześniej monitorowane.

Sieć WirelessHART może zawierać trzy typy urządzeń: urzą-
dzenia WirelessHART, adaptery i bramy. Urządzenia Wireles-
sHART wykorzystują zasilanie bateryjne, więc są całkowicie 
bezprzewodowe. Ich zadaniem jest przesył informacji w sieci 
WirelessHART. Adaptery pozwalają przyłączać przewodowe 
urządzenia HART do bezprzewodowych sieci WirelessHART. 
Sygnał 4–20 mA pozostaje to dyspozycji systemu DCS. Bramy 
zapewniają komunikację wszystkich urządzeń w sieci. Zarzą-
dzają siecią, określają ścieżki, dbają o bezpieczeństwo i oferują 
zamianę popularnych standardów komunikacyjnych, takich 
jak MODBUS na standard HART.

Aby zaprogramować urządzenia i adaptery WirelessHART, 
instalator może posłużyć się standardowym programatorem 
HART lub modemem – tak jak w przypadku standardowych 
rozwiązań HART. Bramy sieciowe są programowane z poziomu 
komputera PC przez przeglądarkę internetową. Niektóre 
z bram można programować przy użyciu standardowych pro-
gramatorów HART – na wypadek, gdyby połączenie z kompu-
terem PC było w danym momencie niemożliwe.

Bezprzewodowa komunikacja pozwala dotrzeć do odległych 
urządzeń i tworzyć jedną spójną sieć. Łatwy dostęp do wszyst-
kich zmiennych procesowych z poziomu systemu DCS ułatwia 
projektowanie systemu i jego późniejszą obsługę.

128-bitowy zaawansowany system szyfrowania AES gwa-
rantuje pełną integralność danych.

Ira Sharp jest głównym specjalistą sieci bezprzewodowych 
w Phoenix Contact. www.phoenixcontact.com/wireless
www.hartcomm.org

Artykuł pod redakcją mgr. inż. Łukasza Urbańskiego, 
doktoranta w Katedrze Automatyki Przemysłowej i Robotyki 
Wydziału Elektrycznego Zachodniopomorskiego Uniwersytetu 
Technologicznego w Szczecinie.
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WirelessHART pozwala rozszerzyć 
obszar zastosowania HART 
i dotrzeć do lokalnie działających 
urządzeń przekazując ich dane 
bezprzewodowo do systemu DCS. 
Otrzymane dane mogą posłużyć 
do zaplanowania czynności 
serwisowych, lepszej kontroli 
procesu lub stworzenia systemu 
wczesnego wykrywania awarii.

co umieścisz przed oczami operatora: co wyświe-
tlasz, w jaki sposób i kiedy. To jest kluczem do 
szybkiej i efektywnej reakcji. Odpowiednie szko-
lenia dla operatorów mogą przynieść ogromne 
korzyści. Operator, który otrzyma lepszą informa-
cję albo właściwą informację we właściwym cza-
sie, może pracować lepiej.

– Trening to bardzo ważna sprawa – podkre-
śla Stearns. – Operatorzy nie mogą pracować tak, 
jakby nigdy nie brali udziału w żadnym szkoleniu 
– twierdzi. – Uwagę na ten fakt zwrócono dopiero 
w ostatnich latach. Nawet ci sami pracownicy, 
pracujący na tym samym sprzęcie, mogą praco-
wać znacznie wydajniej, jeśli kilka razy w roku 
wezmą udział w szkoleniach i będą dokładnie 
rozumieć, co robią i w jaki sposób robić to najle-
piej. Na szczęście sytuacje kryzysowe zdarzają 
się rzadko. Szkolenia pozwalają rozumieć pracę 
systemu i „być na czasie”, więc w razie sytuacji 
awaryjnej można liczyć na właściwą reakcję ope-
ratora. Wykorzystanie symulatorów w szkoleniach 
daje bardzo dobre rezultaty. Inwestycja w szko-
lenia przekłada się bezpośrednio na efektywność 
systemu HMI.

Wg obserwacji Wayne'a Pattersona, mene-
dżera produktu w Siemensie, szkolenia pracow-
ników mające na celu zwiększenie ich wydajno-
ści to zarówno korzyść, jak i wymóg globaliza-
cji. – Producenci typu OEM, którzy obecni są na 
wszystkich kontynentach, muszą skupiać swoją 
uwagę na efektywnym wsparciu swoich produk-
tów – stwierdza. – Nie jest im na rękę rozsyła-
nie pracowników pomocy technicznej po całym 
świecie – to jest po prostu za drogie. Szybszym 
i tańszym rozwiązaniem jest oferowanie zdal-
nej pomocy widocznej bezpośrednio na panelach 
operatorskich.

Kiedy powiedziano i zrobiono wszystko
Niezależnie od tego, jak bardzo i jak dobrze 
wykorzystane, HMI i interfejsy operatora będą 
obecne w przemyśle zawsze. – Ludzie naprawdę 
ich potrzebują – zaznacza Cone – i będą stawać 
się coraz bardziej zależni od nich. Urządzenia chcą 
wyświetlać coraz więcej informacji na swoich 

Zdolno  do wielokrotnego wykorzystania danych jest jednym 
z kluczy do efektywnego systemu HMI. Oprogramowanie wbudowane w typowe 
platformy serwisowe, takie jak FactoryTalk View, dba o to, aby unikatowe 
dane by y tworzone raz i wykorzystywane wielokrotnie w ró nych fragmentach 
aplikacji. Za pomoc  nadrz dnej aplikacji HMI (po lewej) mo na zarz dza  ca ym 
systemem oraz jego poszczególnymi sekcjami. Podgl d ca ej linii produkcyjnej za 
pomoc  opartych na przegl darce aplikacji HMI takich jak FactoryTalk ViewPoint 
pozwala mened erom na bezpieczny dost p do zmiennych procesowych w czasie 
rzeczywistym. Wystarczy tylko zalogowa  si  przez przegl dark  (po prawej).

ród o: Rockwell Automation.

Turck sp. z o.o.
ul. Wrocławska 115 
45-836 Opole 
Tel. +48 77 443 48 00
Fax +48 77 443 48 01
E-mail poland@turck.com

www.turck.com
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Sense it!  Connect it!  Bus it!  Solve it!

HMI  UNIWERSALNE 
ROZWIĄZANIE
Wszechstronny
Uniwersalne rozwiązanie stosowane do wizualizacji, 
sterowania oraz jako brama komunikacyjna sieci Ethernet 
czasu rzeczywistego

Otwarty
Dzięki CoDeSys 3 zgodnym z IEC-61131 realizuje zadania 
zaawansowanego centralnego lub lokalnego systemu 
sterowania

Komunikatywny
Możliwość pracy w trybie “master lub “slave” protokołów m.in.
Profinet, DeviceNet™, Ethernet/IP, Modbus-TCP, CANopen. 

Zintegrowany
Funkcja bramy komunikacyjnej między wszystkimi 

popularnymi typami sieci oraz protokołem Ethernet czasu 
rzeczywistego
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